




























 

General 

  

   للعضو  الب�انات الشخص�ة   .۱ 
 Personal Informa�on of the Member 

 الاسم ال��ا�ي    الدخ�ل  عبدالله  ع�ي  سل�مان 

Suleiman Ali Abdullah Al-Dakhil   Full Name 

 سعودي   تار�ــــخ الم�لاد     08-12-1961
 الجـنسـ�ـــــــ ة  

08-12-1961   Date of Birth 
saudi  

 Na�onality 

   للعضو  المؤهلات العلم�ة   .۲ 

 Academic Qualifica�ons of the Member 

 المؤهل  التخصص  المؤهل   تار�ــــخ الحصول ع�    المانحة   اسم الجهة   

 م 
 The issuer of the qualifica�on 

Date of obtaining the  
qualifica�ons  Specializa�on  Qualifica�ons 

ول  فهد الملك جامعة  بكالور�س   مدن�ة   هندسة  1985 والمعادن  للب�ت
 ١ King Fahd University of Petroleum and 

Minerals  
  Civil Engineering  Bachelor's  

ات العمل�ة   .۳     للعضو  الخ�ب
 Experiences of the Member 

ة    ة   مجالا ت الخ�ب  الف�ت

 Experience  Period 

نحو مستقبل مستدام. •   الشركة، • المساعدة في بناء القرارات داخل مجلسعضو  (SVCP) الشركة السعودیة للطین المعتمد
 حضور اجتماعات مجلس الإدارة المنتظمة مع المسؤولین الحكومیین رفیعي المستوى لمناقشة مختلف الأمور 

 موضوعات مثل المسائل المالیة والتخطیط التنظیمي

Dec. 2021 – Present 
  

Saudi Verified Clay Company (SVCP)Bored member, • Help build decisions within the organization towards   a 
sustainable future.• Attend regular board meetings with high – level government officials to discuss differen 

t topics such as financial matters and organizational planning   
  

 :شركة النمال القابضة:المدیر العام، المسؤولیات
 المسؤولیة الكاملة عن أعمال الشركة الیومیة. • إعداد وتقدیم تقاریر شاملة عن أعمال الشركة  •
 وتقدیمھا إلى رئیس مجلس الإدارة. اكتشاف فرص جدیدة ضمن الأنشطة الرئیسیة للشركة. عقود جدیدة     

Feb. 2019 – Dec. 2021: 
w charts.   

Alnimal Holding Company:General Manager,, Responsibilities:   
• Full responsibility as Company daily works. • Prepare and submit Comprehensive Reports  on Company works 

  
and submit to the Chairman.• Find out new opportunities within Company main activities.• New contracts with ne 

 شركة مطلق الغویري للمقاولات: المسمى الوظیفي: مستشار خاص 
 الإشراف الكامل على جمیع العقود المتعلقة بعقود الأنابیب. • تقدیم نصیحتي وخبرتي لمساعدة المنظمة على التحسن  •
أداء أعمالھم. • تحلیل المواقف والمشاریع المتعلقة بمجال عملي. • التفاوض للحفاظ على أفضل الأسعار لتأمین العقد مع المورد. •    

 .حضور الاجتماعات مع الاستشاریین والعملاء لضمان التدفق السلس للعمل

  
Jul. 2017 - Feb. 2019   

k. 
 
 
 

Motlaq AlGhaweri Contracting Company: Job Title: Private Consultant    
• Full Supervision in all Contracts related to Pipes Contracts.• Offer my advice and expertise to help the organization improve 
 their business performance.• Analyzation of situations and projects related to my field of work.• Negotiation to maintain the  
best prices to secure a contract with the supplier.• Attend meetings with consultants and clients to ensure a smooth flow of w 
 
 

  

        

        

 



 

General 

   
 

ي  
ي �شارك �ف كة والىت : المدير العام •• مسؤول �شكل كامل عن جميع الأعمال اليوم�ة لل�ش ي

كة أ�وا للأناب�ب، المس� الوظ��ف �ش
�ائ�ة  ف ي الدمام ورابغ. كما تم تط��ر نظام تنف�ذ التخط�ط وحساس�ة الموقع الف�ي

 بناء مصانع الأناب�ب �ف
  

ng Dec. 2007 – Jun. 2017 
 

rget 
  

ACWA PIPE COMOANY, Job Title: Managing  Director •• Fully responsible in all company daily works which involved in buildi  
the factories of pipes in Dammam and Rabigh. Also, Developed system implementation of planning, location sensitivity physic 
inventories forecasting, and vendor managed inventory, transportation planning and warehousing on time on budget and on ta 

  
• Optimized production plan and schedules which resulted in improved manufacturing efficiencies and customer service levels. 
• Direct supervision in company business.• Prepare annual reports and submit to the board of directors.• Find new  
opportunities correspondence with the company authorized recruitment agents in overseas.   

المستقبل لصناعة الأنابیب: المسمى الوظیفي: نائب الرئیس للمبیعات والتسویق، • المبیعات والتسویق في المملكة العربیة السعودیة  
 .والكویت والبحرین

معرفة احتیاجات التوسع مع المرافق القائمة • الاتصال المباشر مع  -إنشاء مشاریع جدیدة. • التخطیط الاستراتیجي-تطویر الأعمال •
 .الھیئة الملكیة للجبیل وینبع، وسابك، وأرامكو والوكالات الحكومیة

  
Jun. 2005 – Nov. 2007 

es. 
  

Future Pipe Industries: Job Title: Vice President Sales & Marketing, • Sales & Marketing in Saudi Arabia, Kuwait, and Bahrain.  
• Business Development - Create New Ventures.• Strategic Planning - Finding out needs for expansion with the existing faciliti 
• Direct contact with Royal Commission for Jubail and Yanbu, SABIC, Aramco and Government Agencies.   
شركة أمیانتیت العربیة السعودیة (شركة مساھمة لتصنیع الأنابیب) المسمى الوظیفي: مدیر عام المبیعات والتسویق، • المبیعات  

 والتسویق في المملكة العربیة السعودیة التعامل مع جمیع المقاولین المحلیین والدولیین. • إدارة المشاریع مع الحكومة 
 .ملیون ریال سعودي. • المسؤول عن المناقصات من مرحلة تقدیم العطاءات إلى الترسیة  ۷۰۰والمقاولین بقیمة تزید عن 

 .المشاركة في مبیعات التصدیر إلى الشرق الأوسط. • إجراء العروض التقدیمیة والندوات مع الحكومة والاستشاریین •

  
Nov. 1998 – May 2005 

  

Saudi Arabian Amiantit Co. (A Joint Stock Pipes Manufacturing Company) Job Title: General Manager- Sales & Marketing,  • 
Sales & Marketing in Saudi Arabia Dealing with all local and international contractors.• Managing projects with government 

  and contractors amounting to more than SR.700 million • Responsible for tenders from bidding stage to awarding.   
• Participate in export sales to the Middle East.• Conduct presentation and seminars with Government and consultants. 
شركة أمیانتیت العربیة السعودیة المسمى الوظیفي: مدیر المبیعات والتسویق بالمنطقة • مسؤول المبیعات والتسویق في المنطقة  

 الوسطى والجنوبیة في المملكة العربیة السعودیة. التنسیق والفعالیة في العدید من مھام المبیعات المعقدة. تعزیز الشركة الجدیدة 
المنتجات. • عملیة تنسیق المبیعات بین العملاء والمصانع. • تطویر استراتیجیات مبیعات جدیدة. • متابعة التحصیلات عن كثب.    

 .• إعداد عروض أسعار كبیرة الحجم

n    
Nov. 1991 – Nov. 1998  

  

Saudi Arabian Amiantit Co.Job Title: Area Sales & Marketing Manager• Sales and Marketing in charge in Central and Souther 
Province in Kingdom of Saudi Arabia. Coordinate and effectively in many complicated sales tasks.• Promote company new 
 products.• Sales coordination process between customers and plants.• Develop new sales strategies.• Closely follow   up 
collections.• Prepare large size quotation. 
 شركة أمیانتیت العربیة السعودیة المسمى الوظیفي: مھندس تسویق المنطقة: • المتابعة مع الاستشاریین وتحدید منتجات الشركة في 

 .جمیع مشاریع الأنابیب. • متابعة المشاریع مع الحكومة. التنسیق مع الندوات   
  

Feb. 1985 – Nov. 1991 
  

  
Saudi Arabian Amiantit Co.Job Title: Area Marketing Engineer :• Follow up with consultants and specify company products in  

 all piping projects.• Follow up projects with Government. Coordinate with seminars. 
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 كان   .٤
�
كة أخرى أ�ا كات مساهمة أخرى (مدرجة أو غ�ي مدرجة) أو أي �ش ي مجالس إدارات �ش

 العض��ة الحال�ة �ض
ي أو اللجان المنبثقة   

   منها   شكلها القانوين

Current membership in the board of directors of other joint stock companies (listed or non-listed) or any other  company, 

regardless of its legal form or the commitees deriving from it 

    

ي  
الشكل القانوين

كة   عض��ة اللجان    لل�ش

 طب�عة العض��ة 

(بصفته الشخص�ة، ممثل عن 

 شخص�ة  

 تبار�ة)    اع  

 صفة العض��ة  

(تنف�ذي، غ�ي  
تنف�ذي،  

 مستقل)   
كة   النشاط الرئ�س     اسم ال�ش

 م 

Legal form of the  
company 

Commitees  
Membership 

Membership  Nature Membership  
type  Main ac�vity  Company name 

  
Joint Stock  

  
N/A  In a Personal  

  
Independent 

  
Industrial Saudi Verified Clay    ١ 

Company     Capacity        Company (SVCP):   

ن السعودي المعتمد    صنا�ي   مستقل بصفتة الشخص�ة   لا  مساهمة    الطني
كة    :(SVCP) ال�ش

            

            
 ٢ 
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