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القطاع الخاصتحافظ على    شركة سبيماكو  في سوق   أداءً    تحققو   على صدارتها 
ً
في    جيدا

 2023السنة المالية 

 

 بالتحسن في    1.7  على أساس سنوي لتبلغ %  16بنسبة    2023ارتفعت إيرادات الشركة للسنة المالية   •
ً
مليار ريال، مدفوعة

العملاء المبيعات    ،مزيج  والحكومي  عبرونمو  الخاص  الزخم    ،القطاعين  بفضل  الشركة  منتجات  على  الطلب  وارتفاع 

 الإيجابي العام في قطاع الأدوية السعودي. 

نقاط مئوية عن الفترة نفسها من    3.0، ما يعكس زيادة بمقدار  2023% في السنة المالية  42.8بلغ هامش الربح الإجمالي   •

 العام الماض ي، ويرجع ذلك إلى حد كبير إلى النمو القوي في الإيرادات وتحسن الكفاءة التشغيلية. 

% في  47.9بعد أن كانت    ،  2023في السنة المالية    %37.4من الإيرادات إلى  كنسبة مئوية  انخفضت النفقات التشغيلية   •

 ، ويرجع ذلك في الأساس إلى فوائد الرافعة التشغيلية وترشيد الإنفاق. 2022السنة المالية 

، بما  2023% في السنة المالية  10.2بلغ هامش الأرباح قبل خصم الفوائد والضرائب والاستهلاك وإطفاء الدين للشركة   •

 ملايين ريال.  3يتماش ى مع توجيهات الشركة، في حين بلغ صافي الخسارة لهذه الفترة 

الشركة   • لت  المالية    91سجَّ السنة  خلال  والدولية  المحلية  الأسواق  في  جديدة  مخزون  حفظ  وأطلقت  2023وحدة   ،8  

، ما يوضح الجهود المتواصلة التي تبذلها لتطوير  2023  ديسمبر منتجات جديدة بنهاية  
ً
، ومنها أول بديل حيوي مصنع محليا

 منتجاتها.  حفظةم

، أقامت سبيماكو شراكات استراتيجية مع شركة كانسينوبيو وشركة سينوفارم لتعزيز إتاحة 2023الربع الرابع من عام    في •

بالنمو   المتعلقة  الشركة  أهداف  مع  يتماش ى  بما  المملكة،  في  الفعالة  الدوائية  المكونات  إنتاج  وتطوير  الحيوية  الأدوية 

 ة في صناعة الأدوية الإقليمية.والابتكار، إلى جانب تعزيز مكانتها الرائد

الإيرادات   • مئوية من  والتطوير كنسبة  البحث  نفقات  المالية  3.2بلغت  السنة  في  استثمارات  %2023  زيادة  يعكس  ما   ،

 الشركة في مجال الابتكار المستمر وتحسين جودة المنتجات. 

 

 سجلت شركة سبيماكو الدوائية أداءً    -  2024مارس    31الرياض،  
ً
    2023في السنة المالية    جيدا

ً
 ملحوظا

ً
 سنويا

ً
وحققت نموا

 إلى حد كبير بنمو إيرادات المبيعات الدوائية، بما يتماش ى مع النمو القوي العام لقطاع الأدوية السعودي.  16بنسبة  
ً
%، مدفوعا

كومية، وارتفاع حجم المبيعات  ويُعزى هذا النمو إلى التحسن في مزيج العملاء، وزيادة المبيعات عبر قنوات البيع الخاصة والح

الزيادة  ل   نتيجة أدت  التشغيلية،  الرافعة  من  الشركة  استفادة  وبفضل  الشركة.  منتجات  على  القوي  في    الملحوظةلطلب 

% للسنة  42.8الإيرادات، التي تجاوزت الزيادة في التكاليف، إلى تحسن في الربحية. ونتيجة لذلك، بلغ هامش الربح الإجمالي  

. وبلغت الأرباح قبل خصم الفوائد والضرائب والاستهلاك  2022نقاط مئوية عن السنة المالية   3.0، بزيادة قدرها 2023المالية 

%، في حين بلغ صافي الخسارة  10.2مليون ريال، وهو ما يمثل هامش ربح بنسبة    168نحو    2023لية  وإطفاء الدين للسنة الما

الهيكلية وتجديد استراتيجية أعمال    3للفترة نفسها   التعديلات  التشغيلي الإيجابي على  التحول  ارتكز هذا  ملايين ريال. وقد 

 بإعادة تنظيم الإنفاق، والذي تضمن موازنة الموارد  ،  2022الشركة، في أعقاب الاستثمارات الاستراتيجية في عام  
ً
 أيضا

ً
مدعوما
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الأجل لشركة  لتحقيق الأهداف الاستراتيجية طويلة  القدرات والحفاظ عليها  لبناء  الأجل  الحاجة طويلة  يتناسب مع  بشكل 

 قابلت هذه التغييرات التشغيلية الإيجابية زيادة تكاليف التمويل ونفقات الزكاة. في حين سبيماكو. 

:  ،ابانومن جانبه، صرَّح جيروم ك 
ً
،  2023السنة المالية    عندما نستعرض أحداث"  الرئيس التنفيذي لشركة سبيماكو  قائلا

بجهود   تكللت  رحلتنا  أن  "إصلاح    دؤوبةنلاحظ  شعار  تحمل  التي  استراتيجياتنا  من خلال  سبيماكو  تطوير شركة  إلى  تهدف 

 . 2022الأساس" التي أطلقناها في عام 

استراتيجية  الكفاءة التشغيلية من خلال  تعزيز  قطعنا خطوات كبيرة نحو    ورغم التحديات التي أثرت على أدائنا المالي، إلا أننا

الإنتاجية   وزيادة  المحسنة  الشركةالمبيعات  مستوى  القطاع  على  في  ولا سيما  المملكة،  في  الجنيسة  الأدوية  زالت سوق  وما   .

المنطقة.   في  الرائدة  ومكانتها  سبيماكو  شركة  مرونة  على  يؤكد  ما  استراتيجيتنا،  في   
ً
محوريا  

ً
مساهما توجهنا    إنالخاص، 

 للنمو في المستقبل. 
ً
 متينا

ً
 بالشراكات الأخيرة التي تضع أساسا

ً
 دون تغيير، مدعوما

ً
 الاستراتيجي واضحا

 على تبسيط عملياتنا التجارية وتنفيذ هيكل يعزز ثقافة المساءلة بين  
ً
وفي إطار سعينا لتحقيق التميز التشغيلي، عملنا مؤخرا

مسؤولي المبيعات، ويحسن مكانة المنتجات، ويعمق رؤى السوق. ويعزز هذا التحسين من حضورنا في الأسواق المحلية والدولية 

مسؤول عيّنا  كما  سواء.  حد  تنفيذيين  على  استمرار   ةاستراتيجي  برؤيةين  وضمان  والنمو،  التشغيلي  بالتميز  التزامنا  لتعزيز 

 سبيماكو على الطريق الصحيح لتحقيق أهدافها الطموحة. 

تحقيق أهدافها المتعلقة بالنمو. وبفضل تطبيق استراتيجية واضحة ووجود  لمكانة قوية  في سبيماكو   فإنوبالنظر للمستقبل، 

 لمواجهة التحديات المحتملة واغتنام الفرص السانحة". 
ً
 فريق ملتزم بتحقيق رؤيتنا، فإننا مستعدون تماما

 

، نجحنا في تجاوز  2023"خلال السنة المالية  كما قال عاطف زواري، الرئيس التنفيذي للشؤون المالية في شركة سبيماكو :  

، وأظهرنا المرونة المتأصلة في إطار عملنا الاستراتيجي. وعلى الرغم من عدم تحقيق أهدافنا المتعلقة القديمةالتحديات  عدد من  

 على قدرة شركة 
ً
 قويا

ً
بالإيرادات، فقد أكد تفاني فريقنا المستمر على التزامنا الثابت بأهدافنا الأساسية. وتمثل هذه الفترة دليلا

 للتوسع في المستقبل.   وعزمهاسبيماكو على التكيف 
ً
 متينا

ً
 الثابت، ما يضع أساسا

، يزداد تركيزنا على تعزيز الكفاءة التشغيلية وزيادة النمو وتحسين الربحية. وتشمل أهدافنا  2024ومع انطلاقنا في السنة المالية  

نسبة تكلفة البيع والتسويق وتحسين عملياتنا للحفاظ على مستوى    لتخفيضعلى وجه التحديد تحسين استراتيجية المبيعات  

مستقر من النفقات العامة والإدارية، حتى أثناء ضخ الاستثمارات اللازمة. وما زال الابتكار على رأس أولوياتنا، ونخطط لزيادة  

 تقديم منتجات وحلول عالية الجودة. الإنفاق على البحث والتطوير لضمان استمرارنا في  

استراتيجية شاملة تهدف إلى تعزيز المكانة الرائدة   أيضًا، فهو يتضمن  إلى ما هو أبعد من تحسين الأداء المالي يتجاوز طموحنا  

المالية   السنة  من  المستفادة  الدروس  مكنتنا  وقد  المساهمين.  قيمة  وتعزيز  السوق  في  سبيماكو  مواجهة    2023لشركة  من 

 قدرة فريقنا على توجيه سبيماكو نحو النجاح المستدام." ، وأنا على ثقة تامة في  المستقبلية  واغتنام الفرص  المحتملةالتحديات  
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 المراجعة المالية 

 بيان الدخل وأبرز التدفقات النقدية

 المبالغ بالمليون ريال 
ابع   الربع الر

2023 

ابع   الربع الر

2022 
 نسبة الفارق 

السنة 

 2023المالية 

السنة 

 2022المالية 
 نسبة الفارق 

 %16+ 1,422 1,653 %9- 365 331 الإيرادات

 %11+ ( 855) ( 945) %1+ ( 227) ( 229) تكلفة الإيرادات 

 %25+ 567 708 %26- 138 102 الربح الإجمالي 

 %5- ( 370) ( 349) %25- ( 114) ( 86) نفقات البيع والتسويق 

 %1+ ( 253) ( 255) %1- ( 69) ( 68) النفقات العمومية والإدارية 

 %3- ( 43) ( 41) %35- ( 16) ( 10) نفقات البحث والتطوير 

 لا ينطبق ( 16) 27 لا ينطبق ( 22) 64 نفقات تشغيلية أخرى 

 %9- ( 681) ( 619) %55- ( 220) ( 100) إجمالي النفقات التشغيلية 

الربح التشغيلي/ )الخسارة( )الأرباح قبل 

 خصم الفوائد والضرائب(
 لا ينطبق ( 114) 89 لا ينطبق ( 83) 1

الفوائد والضرائب  الأرباح قبل خصم 

 والاستهلاك وإطفاء الدين 
 لا ينطبق ( 26) 168 لا ينطبق ( 60) 19

 %99- ( 171) ( 3) %59- ( 104) ( 43) صافي الربح/)الخسارة( 

              

 %3.0+ %39.9 %42.8 %7.0- %37.8 %30.8 هامش الربح الإجمالي 

 %13.5+ %8.0- %5.4 %23.1+ %22.6- %0.4 هامش الأرباح قبل خصم الفوائد والضرائب 

هامش الأرباح قبل خصم الفوائد والضرائب  

 والاستهلاك وإطفاء الدين
5.6% -16.5% +22.1% 10.2% -1.8% +12.0% 

 %11.9+ %12.0- %0.2- %15.6+ %28.6- %13.0- هامش صافي الربح 

              

 لا ينطبق ( 99) 48 %5- 140 133 صافي النقد من العمليات 

 %34+ ( 78) ( 104) %393+ (8) ( 39) النفقات الرأسمالية

 %61- ( 184) ( 72) %35- 125 82 التدفق النقدي الحر

 

مليون ريال، مدعومة بالأداء    1,653%، لتصل إلى  16في الإيرادات بنسبة    جيدةزيادة    2023حققت سبيماكو في السنة المالية  

 بنسبة    2023القوي في الأشهر التسعة الأولى. ومع ذلك، شهد الربع الرابع من عام  
ً
% في الإيرادات السنوية، ويعزى  9انخفاضا

إلى الغرامة   بلغ صافي الإيرادات    باستثناءمليون ريال.    29نوبكو والبالغة  ب  المتعلقةذلك  الغرامة،  في   1,682هذه  مليون ريال 

من    في الايرادات  لنمو السنوي الشركة ل مع توجيهات    عام%، بما يتماش ى بشكل  18، بزيادة سنوية قدرها  2023السنة المالية  
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 بتحول إيجابي في مزيج العملاء، وزيادة المبيعات عبر قنوات    2023%. وكان النمو الإجمالي في السنة المالية  21إلى    19
ً
مدفوعا

 بفضل الطلب القوي على منتجات الشركة.  البيع الخاصة والحكومية، وزيادة حجم المبيعات 

نقاط مئوية على أساس    3.0%، ما يعكس زيادة بمقدار  42.8إلى    2023في السنة المالية    المبلغ عنه  ارتفع هامش الربح الإجمالي

 الارتفاع الذي شهدته تكلفة الإيرادات  16سنوي. ويُعزى هذا التحسن في المقام الأول إلى النمو في الإيرادات بنسبة  
ً
%، متجاوزا

ال 11بنسبة   إدارة  واستراتيجيات  التشغيلية  الكفاءة  يعكس  ما  الناجحة. %،  تكلفة    تكاليف  أن  إلى  الإشارة  تجدر  ذلك،  ومع 

مليون ريال سعودي يتعلق بالمخزون   11تأثرت بمخصص إضافي قدره      2023السنة المالية  الإيرادات خلال الربع الرابع من  

تأثير شركة نوبكو على كل من صافي الإيرادات وتكلفة الإيرادات، فإن إجمالي الربح    بطيء الحركة لمنتجات نوبكو. وباستثناء 

 %. 44.5قدره  معدل هامش ربح إجماليالى وسيؤدي مليون ريال سعودي،  748سيبلغ  2023للسنة المالية   عدلالم

 بنسبة  مسجلة مليون ريال، 349  2023نفقات البيع والتسويق في السنة المالية   بلغت 
ً
% على أساس سنوي. ويمكن  5انخفاضا

دخلت على فريق البيع والتسويق والتي طالت هيكل  
ُ
أ إلى التحسينات الاستراتيجية التي  أن يُعزى هذا الانخفاض في النفقات 

  2023الفريق وسير عمله. وقد أدت هذه الزيادة في الكفاءة، إلى جانب التحسينات في أطر التعويضات التي بدأت في عام  
ً
، دورا

زيادة   بفضل  ذلك  كل  الجمركية،  والرسوم  والشحن  السفر  تكاليف  تقليل  التحسينات عن طريق  تعززت هذه  وقد   .
ً
حاسما

مبيعات بسبب تكثيف الأنشطة التسويقية الكفاءة على مستوى الشركات التابعة. وفي الوقت نفسه، ارتفعت نفقات الترويج لل

% من  21.1الداعمة للتغير في اتجاه تحقيق المنافع التجارية داخل القطاع الخاص. وقد شكلت نفقات البيع والتسويق نسبة  

 . 2023الإيرادات المحققة خلال السنة المالية 

، إذ بلغت    2023الدوائية في السنة المالية  ظلت النفقات العمومية والإدارية لشركة سبيماكو  
ً
مليون ريال بزيادة    255ثابتة نسبيا

 في الإنفاق، على الرغم من ارتفاع الا 1متواضعة قدرها  
ً
 حذرا

ً
تعلقة بفريق  المهنية الم  تعاب% فقط، ما يعكس اتباع الإدارة نهجا

الرواتب  تخفيض  وقد تم تعويض هذا الارتفاع عن طريق    . والاستثمارات المستمرة في منصات تقنية المعلومات  تطوير الاعمال

الإطفاء  الم   عبروالمزايا   الناتجة عن  الإطفاء  ونفقات  الأخرى  الإدارية  التكاليف  في  الانخفاض   عن 
ً
التحسينات، فضلا زيد من 

% في  15.4يرادات إلى  الإ   من الكامل للعديد من الأصول غير الملموسة. ونتيجة لذلك، انخفضت نسبة النفقات العامة والإدارية  

 . 2023السنة المالية 

والتطوير البحث  نفقات  الم   ،شهدت  التكاليف  ذلك  في  بنسبة  ،  رسملةبما  المالية  6زيادة  السنة  في  زيادة    نتيجة  %2023 

وحدة حفظ مخزون في المملكة ضمن   13، 2023الاستثمارات في الابتكار وتطوير المنتجات. وسجلت الشركة، في السنة المالية 

والأعصاب،   الدم  وأمراض  العدوى  ومضادات  بالأورام  المتعلقة  العلاجية  في    78  كما سجلت المجالات  مخزون  حفظ  وحدة 

نفقات   نسبة  زادت  الداخلي،  التطوير  وتعزيز جودة  المستمر  الابتكار  بالتركيز على  الشركة  ونتيجة لالتزام  الدولية.  الأسواق 

 ن حجم الإيرادات. % م3.2إلى  2023، في السنة المالية  رسملةالبحث والتطوير، بما في ذلك التكاليف الم

.  2023في الربع الثالث من عام  
ً
، طرحت شركة سبيماكو الدوائية دواء "إندوسا"، وهو أول بديل حيوي في المملكة منتج محليا

التزام   على  الاستراتيجية  الإضافة  هذه  وتؤكد  وعلاجها.  الدم  جلطات  من  الوقاية  مجال  في   
ً
كبيرا  

ً
تقدما إندوسا  دواء  ويمثل 

 ميسور التكلفة للمرض ى ومقدمي الرعاية الصحية في  سبيماكو الدوائية بالتطوير والا 
ً
 فعالا

ً
بتكار داخل الشركة، كما توفر حلا

 المملكة. 

، عززت شركة سبيماكو الدوائية مكانتها في السوق من خلال إقامة شراكات رئيسية مع شركة 2023في الربع الرابع من عام  و

كانسينوبيو وشركة سينوفارم الدولية والتركيز على تعزيز إتاحة الأدوية الحيوية وتطوير قدرات إنتاج المكونات الدوائية الفعالة  

كات الاستراتيجية، التي تتماش ى مع رؤية الشركة المتعلقة بالنمو والابتكار، إلى زيادة معدل تسجيل  في المملكة. وتهدف هذه الشرا

يناير   وفي  والتطوير.  البحث  جهود  وتعزيز  التصنيع  وتوطين    2024المنتجات 
ً
استراتيجيا  

ً
تحالفا الدوائية  سبيماكو  أنشأت   ،

ساعي التكافؤ مع شركة صينية متطورة  HPVلحليمي البشري )لترخيص وتوريد ونقل تقنية تصنيع لقاحات فيروس الورم ا
ُ
( ت
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إلى تعزيز الابتكار   عد هذه الشراكات مهمة لاستراتيجية الشركة الرامية 
ُ
للقاحات وهي شركة جيانغسو ريسبيو تكنولوجي. وت

 والريادة في قطاع الصناعات الدوائية على المستوى الإقليمي. 

مليون    16، ويرجع ذلك في الأساس إلى استرداد مبلغ بقيمة  2023مليون ريال في السنة المالية    41بلغ إجمالي الإيرادات الأخرى  

التابعة وعكس عدد من المخصصات.   نزاع عمالي في إحدى الشركات  الديون المعدومة، وكسب  قابلت هذه    في حينريال من 

 خسارة من تسويات أسعار الصرف بقيمة  
ً
مليون    20بقيمة    خذ مخصصاتمليون ريال من عملياتنا في مصر وا  4الزيادة جزئيا

 الالتزامات المحتملة الناشئة عن النزاعات العمالية.   لتغظية ريال 

  ستحقات من أطراف ذات العلاقةمانخفاض قيمة  من    مليون ريال  13  بقيمةخسارة    سجلت الشركة،  2023في السنة المالية  

 .  وقيمة ذمم مدينة تجارية

 بنسبة    619النفقات التشغيلية إلى    انخفضت
ً
  ، 2023% على أساس سنوي في السنة المالية  9مليون ريال، وهو ما يمثل انخفاضا

إلى الجهود الاستراتيجية لإدارة التكاليف وتحسين الكفاءة. وقد أدى ذلك، إلى جانب الأداء القوي للإيرادات، إلى    ويرجع ذلك

مليون ريال، بعد أن كانت    168تحول إيجابي في الأرباح قبل خصم الفوائد والضرائب والاستهلاك وإطفاء الدين، والتي بلغت  

وأسهمت هذه العوامل في زيادة هامش الأرباح قبل خصم الفوائد والضرائب والاستهلاك  .  2022الأرقام سالبة في السنة المالية  

 . 2023% في السنة المالية 10.2نقطة مئوية، ليصل إلى  12.0وإطفاء الدين بنسبة 

التمويل بسبب ارتفاع معدلات    53التمويل والنفقات الأخرى  تكاليف  وبلغ صافي   تكاليف  مليون ريال، ونتج ذلك عن ارتفاع 

 الأرباح التي حققتها الشركات التابعة. 
ً
، والتي قابلتها جزئيا

ً
 عن ارتفاع إجمالي رصيد الديون الصافي عموما

ً
 الفائدة السائدة فضلا

 ، 2023في السنة المالية  ملايين ريال  3خسارة قدره صافي سبيماكو  حققت، بالرغم من التحسن في الربح التشغيلي 
ً
  متأثرة سلبا

  ، . وكانت هذه النتيجةمليون ريال سعودي رسوم تتعلق بتقييم الزكاة للسنوات السابقة  21والتي تتضمن    الزكاةارتفاع رسوم ب

مدفوعة  ،2022مليون ريال في السنة المالية    171صافي الخسارة البالغ  ب   التي لا تزال تمثل تحسنًا كبيرًا على أساس سنوي مقارنةو 

 في النصف الأول من العام، على الرغم من التحديات التي واجهتها الشركة في النصف الثاني.  الجيدبالأداء المالي  

    48ما قيمته    2023من أنشطة التشغيل خلال السنة المالية    توفرالمبلغ صافي النقد  
ً
 كبيرا

ً
مليون ريال، وهو ما يمثل تحسنا

    99    النقد المستخدم    مقارنة بالسنة الماضية حين بلغ
ً
المسجلة خلال العام والتي  بالنتائج المالية الافضل  مليون ريال، مدفوعا

 .  مصاريف الزكاة وضريبة الدخل وزيادة في في رأس المال العامل قابلها ارتفاع

المالية   السنة  في  الدوائية  لشركة سبيماكو  الرأسمالية  النفقات  ارتفعت  آخر،  أساس  34بنسبة    2023وعلى صعيد  % على 

 مليون ريال.  104سنوي، لتصل إلى  
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 اتجاهات الإيرادات 

 1حسب القناة 

 مبيعات القنوات، بالمليون ريال  مساهمة القنوات، بالنسبة المئوية  

 المبالغ بالمليون ريال 
السنة المالية 

2023 

السنة المالية 

2022 
 نسبة الفارق 

السنة المالية 

2023 

المالية السنة 

2022 

 691 803 %2.3 %55.9 %58.3 القطاع الخاص

 178 252 %3.9 %14.4 %18.3 القطاع الحكومي

 200 184 %2.8- %16.2 %13.4 المبيعات الدولية 

 24 30 %0.2 %1.9 %2.2 التصنيع التعاقدي 

 143 109 %3.7- %11.6 %7.9 أخرى 

 1236 1378 - % 100 % 100 2إجمالي إيرادات المنتجات الدوائية

 

، وحققت حصة  2023حافظت شركة سبيماكو الدوائية على مكانتها الرائدة في سوق القطاع الخاص بالمملكة في السنة المالية 

القناة  ديسمبربنهاية شهر    3% 7.4سوقية بنسبة   يعادل    803. وبلغ إجمالي المبيعات من هذه  % من  58.3مليون ريال، أي ما 

إيرادات   قدرها  إجمالي  بزيادة  الدوائية،  المالية    2.3المنتجات  السنة  عن  مئوية  التحول  2022نقطة  إلى  النمو  هذا  ويعود   .

الاستراتيجي نحو نموذج البيع المباشر في السوق، مع إعطاء الأولوية لإدارة الحسابات الرئيسية، لا سيما سلاسل الصيدليات،  

ا التحسينات على محفظة  المزيد من  إلى  القطاع الخاص  بالإضافة  التركيز على قناة مبيعات  لمنتجات المسوقة. ونتجت زيادة 

قناة   المبيعات عبر  بزيادة  تم تعويضها  والتي  تحديات،  التي تواجه  الدولية  المبيعات   عن قطاع 
ً
بعيدا المبيعات  تحويل  بسبب 

 القطاع الخاص السعودي. 

المالية   السنة  في  الحكومية  الجهات  مبيعات  قناة  نسبته    2023شكلت  وارتفعت  18.3ما  الدوائية،  المنتجات  إيرادات  من   %

 بمساهمتها في السنة المالية    3.9مساهمة إيرادات القناة بنسبة  
ً
. ويُعزى هذا الأداء القوي إلى زيادة  2022نقطة مئوية مقارنة

 للمنتجات
ً
ذات الهوامش الربحية العالية، ومواصلة الجهود الاستراتيجية الرامية إلى أن تصبح الشركة    أحجام المبيعات، خاصة

 في القطاع السوقي. 
ً
 رائدة

 بمقدار  2023% من إجمالي إيرادات المنتجات الدوائية في السنة المالية  13.4وشكلت المبيعات الدولية 
ً
، وهو ما يمثل انخفاضا

المالية    2.8 السنة  عن  مئوية  الم   2022نقطة  بسبب  معاكسة   
ً
رياحا الدولية  المبيعات  قناة  في  المبيعات  واجهت  في    شاكلكما 

 من    تم تعويضالسودان والاضطرابات الناجمة عن انخفاض قيمة العملة المحلية في مصر. ومع ذلك،  
ً
هذا الانخفاض جزئيا

خلال زيادة الإيرادات من دولة الإمارات العربية المتحدة بفضل النهج التجاري المجدد الذي بدأ يُظهر نتائج إيجابية من الربع  

 . 2023الأول من عام  

 
 استناداً إلى إيرادات المنتجات الدوائية. 1

تستثني إيرادات المنتجات الدوائية الأنواعَ الأخرى من الإيرادات، مثل الإيرادات من أعمال المستشفيات وما إلى ذلك. ويمثل إجمالي  مقياس غير تابع للمعايير الدولية للإبلاغ المالي. 2

 (.2022% في السنة المالية  86.4)كانت النسبة   2023% من إجمالي الإيرادات في السنة المالية  83.4إيرادات المنتجات الدوائية 

 .2023إلى ديسمبر  2023( للفترة من يناير MATالإجمالي السنوي المتحرك )أيكيوفيا:   3
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المالية   السنة  في  التعاقدي  التصنيع  قناة  الإيرادات من  نسبته    2023بلغت  الدوائية  2.2ما  المنتجات  إيرادات  إجمالي  % من 

 بالطلب المستقر من الشركاء. 
ً
 مدعومة

، شكلت الشريحة الأخرى، التي تشمل المنتجات غير التابعة لشركة سبيماكو الدوائية ومستحضرات التجميل والمكونات  
ً
وأخيرا

 . 2023% من إيرادات المنتجات الدوائية في السنة المالية 7.9الدوائية الفعالة، 

 

 4حسب المنطقة الجغرافية 

 

 5حسب المجال العلاجي 

 

 

  2023واصلت سوق المملكة ريادتها في السنة المالية  
ً
المبيعات  % من إجمالي إيرادات الشركة. وشهدت إيرادات  88.4، محققة

للعوامل   السلبي  الأثر   عن 
ً
السعودية، فضلا بالسوق   

ً
مقارنة النمو  بطء  بسبب  انخفاض حصتها  الفترة  الدولية خلال هذه 

 الخارجية في بعض الأسواق الدولية.

، زادت شركة سبيماكو  من تركيز منتجاتها بشكل أكبر، واستهدفت وحدات حفظ المخزون عالية الربحية 2023في السنة المالية  

في المجالات العلاجية التخصصية. فشهدت مجالات أمراض القلب والأوعية الدموية والجهاز الهضمي زيادة حصصها، في حين  

 في الإيرادات، ما حافظ على استقرار حصة المبيعات إلى حد ما. وقد أظهر المجال العلاجي لأمراض الجهاز ال
ً
 قويا

ً
عصبي نموا

ارتبط الانخفاض في حصة المجال العلاجي للأورام بانخفاض مبيعات المنتجات المرخصة. وتسلط هذه التغييرات الضوء على  

  مكانات العالية لتحفيز المزيد من النمو والربحية. التوجه الاستراتيجي المتواصل لشركة سبيماكو الدوائية نحو الشرائح ذات الإ 

 
 استناداً إلى إجمالي الإيرادات.  4

 استناداً إلى إيرادات المنتجات الدوائية.  5

88.4%

8.6%

0.7%

1.6%

0.7%

87.0%

9.6%

1.4%

1.4%

0.5%

المملكة العربية 
السعودية

الشرق الاوسط

مصر

المغرب

الجزائر

(%)

FY23 FY22

18.8%

15.1%

14.6%

8.2%

7.1%

1.8%

4.4%

4.8%

25.2%

18.4%

15.7%

14.3%

8.2%

8.2%

4.8%

3.5%

3.4%

23.5%

الجهاز العضلي الهيكلي

مضادات العدوى

الجهاز التنفسي

الجهاز العصبي

أمراض الكلى

أمراض الأورام

القلب والأوعية الدموية

الجهاز الهضمي

الأخرى

(%)

FY23 FY22
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 أبرز النقاط في الميزانية العمومية 

 بالمليون ريال المبالغ 
ابع   الربع الر

2023 

ابع   الربع الر

2022 
 نسبة الفارق 

الربع الثالث  

2023 
 نسبة الفارق 

 %4+ 1972 %5+ 1956 2049 إجمالي الموجودات غير المتداولة 

 %10- 2158 %4+ 1875 1953 إجمالي الموجودات المتداولة

 %3- 4131 %5+ 3832 4024   إجمالي الموجودات

            

 %2- 1705 %1- 1693 1668 إجمالي حقوق الملكية 

            

 %9- 1049 %20+ 790 951 إجمالي المطلوبات غير المتداولة

 %2+ 1377 %4+ 1349 1400 إجمالي المطلوبات المتداولة

 %3- 2426 %10+ 2139 2356 إجمالي المطلوبات 

            

 %17+ 236 %28- 380 276 النقد وما في حكمه والودائع لأجل 

 %3- 847 %22+ 676 825 6صافي الدين

 

 بنسبة    4024حوالي    2023ديسمبر    31بلغ إجمالي الموجودات كما في  
ً
% عن نهاية العام السابق،  5مليون ريال، وهو ما يمثل نموا

 بارتفاع الذمم التجارية وغيرها من الذمم المدينة بسبب زيادة حجم 
ً
 . 2023المبيعات في السنة المالية مدفوعا

،  2022ديسمبر    31% عنها في  10مليون ريال، بزيادة قدرها    2356ما يساوي    2023ديسمبر    31بلغ إجمالي المطلوبات كما في  

الديون من خلال  ويُعزى ذلك في الغالب إلى ارتفاع الذمم الدائنة التجارية. وركزت الشركة على زيادة الفترة الإجمالية لاستحقاق  

 إضافة الديون طويلة الأجل وخفض الديون قصيرة الأجل بشكل مماثل. 

العامة غير العادية    الجمعية   بتحويل مبلغ  2023نوفمبر    15سبيماكو خلال اجتماعها المنعقد بتاريخ  ل أصدرت 
ً
  150، قرارا

مليون ريال سعودي من رصيد الاحتياطي الاتفاقي إلى حساب الأرباح    34.71مليون ريال سعودي من رصيد الاحتياطي العام و 

 المبقاة وذلك لإطفاء الخسائر المتراكمة.

، من    43انخفضت فترة استحقاق المبيعات بمقدار  
ً
 في الربع الرابع من عام    238يوما

ً
 في الربع الرابع من    194إلى    2022يوما

ً
يوما

ن في معدل    2023عام    الماضية(، ما يعكس آثار شروط العقد التجاري المعدلة. وقابل التحسُّ
ً
)على أساس فترة الاثني عشر شهرا

ارتفاع طفيف في أيام دوران المخزون وزيادة سرعة دوران الذمم الدائنة، ما   2023ي الربع الرابع من عام  دوران الذمم المدينة ف

 في الربع الرابع من عام    228أدى إلى انخفاض دورة التحويل النقدي لتصل إلى  
ً
 في الربع الرابع    248% مقابل  8- )    2023يوما

ً
يوما

 الماضية(.   ، على أساس فترة الاثني عشر2022من العام 
ً
 شهرا

% عن نهاية العام الماض ي بسبب انخفاض النقد وما في  22، بزيادة قدرها  2023ديسمبر    31مليون ريال في    825بلغ صافي الدين  

 %. 3% نتيجة سرعة دوران الذمم الدائنة إلى جانب ارتفاع إجمالي الديون بنسبة 28حكمه والودائع لأجل بنسبة 

 
 الودائع لأجل  -النقد وما في حكمه  -القروض والسلف طويلة الأجل + القروض والسلف قصيرة الأجل  6
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 2024المالية  التوقعات للسنة  

 )على أساس سنوي إذا لم يٌذكر خلاف ذلك(:  2024تتوقع الشركة تحقيق النتائج المالية التالية للسنة المالية 

 %. 15-13نمو الإيرادات بنسبة  •

ن في هامش الربح الإجمالي.  •  تحسُّ

 انخفاض تكاليف البيع والتسويق كنسبة مئوية من الإيرادات.  •

 العمومية والإدارية كنسبة مئوية من الإيرادات. ثبات المصروفات  •

 % من الإيرادات )قبل الرسملة(. 3.4ارتفاع تكاليف البحث والتطوير إلى  •

ن هامش الأرباح قبل خصم الفوائد والضرائب والاستهلاك وإطفاء الدين بنسبة تتراوح بين  •  %. 13.5و 12.5تحسُّ

 

 المؤتمر الهاتفي للمحللين 

الشركة   المالية  ستستضيف  للسنة  والتشغيلية  المالية  النتائج  ومناقشة  عرض  أجل  من   
ً
هاتفيا  

ً
المحللين    2023مؤتمرا مع 

 بتوقيت الرياض )  3:00، في تمام الساعة  2024  أبريل  2  ثلاثاءوالمستثمرين يوم ال 
ً
 بتوقيت لندن،    12:00عصرا

ً
    4:00ظهرا

ً
عصرا

 بتوقيت نيويورك(. لمزيد من التفاصيل بشأن هذه الفعالية، وعن كيفية المشاركة عبر الهاتف، نرجو    8:00بتوقيت دبي،  
ً
صباحا

 التواصل مع إدارة علاقات المستثمرين. 

 

 وللمزيد من المعلومات نرجو مشكورين الاتصال بالشركة وفق بيانات الاتصال أدناه: 

 سبيماكو الدوائية 

 11455، الرياض  20001ص.ب. 

 المملكة العربية السعودية 

 

 المستثمرون المؤسسون  -بيانات الاتصال 

 غِيدا عبيد 

 مديرة إدارة علاقات المستثمرين 

ghida.obeid@spimaco.sa 

 

  

mailto:ghida.obeid@spimaco.sa
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 الملحق 

 الميزانية العمومية 

 المبالغ بالمليون ريال 
الربع الرابع  

2023 

الربع الرابع  

2022 
 نسبة الفارق 

الربع الثالث  

2023 
 نسبة الفارق 

 %6+ 1199 %22+ 1040 1272 ممتلكات وآلات ومعدات 

 % 9- 640 % 26- 790 583 موجودات قيد الإنشاء 

 %46+ 132 %54+ 126 194 موجودات غير متداولة أخرى 

 %4+ 1972 %5+ 1956 2049 إجمالي الموجودات غير المتداولة 

 %11+ 530 %19+ 495 589 المخزون 

 % 23- 1207 %11+ 834 924 ذمم تجارية وغيرها من الذمم المدينة 

 %18+ 135 % 52- 335 160 النقد وما في حكمه 

 % 2- 286 %33+ 211 279 أخرى موجودات متداولة 

 %10- 2158 %4+ 1875 1953 إجمالي الموجودات المتداولة 

 % 1687+ 1 % 1687+ 1 22 موجودات من عمليات غير مستمرة

 %3- 4131 %5+ 3832 4024   إجمالي الموجودات

            

 %0+ 1200 %0+ 1200 1200 رأس المال المساهم 

 لا ينطبق  0 ينطبق لا  0 (8) أسهم الخزينة 

 % 97- (149) % 98- (179) (4) أرباح مبقاة 

 % 36- 499 % 39- 519 319 احتياطات 

 % 3- 1549 % 2- 1540 1507 حقوق الملكية العائدة إلى مساهمي الشركة الأم

 %4+ 156 %5+ 154 161 حقوق الملكية غير المسيطرة

 %2- 1705 %1- 1693 1668 إجمالي حقوق الملكية 

            

 % 11- 649 %51+ 380 575 قروض وتسهيلات 

 % 6- 302 % 10- 313 283 التزامات منافع نهاية الخدمة للموظفين 

 % 4- 97 % 4- 97 93 مطلوبات أخرى غير متداولة 

 %9- 1049 %20+ 790 951 إجمالي المطلوبات غير المتداولة

 %21+ 434 % 22- 677 525 قروض وتسهيلات 

 % 4- 527 %26+ 403 507 دائنة ومطلوبات أخرى ذمم تجارية  

 % 0- 158 % 0- 159 158 توزيعات أرباح مستحقة 

 % 19- 258 %91+ 110 209 مطلوبات متداولة أخرى 

 %2+ 1377 %4+ 1349 1400 إجمالي المطلوبات المتداولة

 % 11978+ 0 % 11979+ 0 5 مطلوبات من عمليات غير مستمرة

 %3- 2426 %10+ 2139 2356 إجمالي المطلوبات



 بيان صحفي 

   11الصفحة 

 قائمة الدخل الموحدة 

 المبالغ بالمليون ريال 

الربع  

ابع   الر

2023 

الربع  

ابع   الر

2022 

نسبة 

 الفارق 

السنة 

المالية 

2023 

السنة 

المالية 

2022 

نسبة 

 الفارق 

 %16+ 1422 1653 %9- 365 331 الإيرادات

 %11+ ( 855) ( 945) %1+ ( 227) ( 229) تكلفة الإيرادات 

 %25+ 567 708 %26- 138 102 الربح الإجمالي 

 %5- ( 370) ( 349) %25- ( 114) ( 86) نفقات البيع والتسويق 

 %1+ ( 253) ( 255) %1- ( 69) ( 68) النفقات العمومية والإدارية 

 %3- ( 43) ( 41) %35- ( 16) ( 10) نفقات البحث والتطوير 

 ينطبقلا  ( 16) 27 لا ينطبق ( 22) 64 نفقات تشغيلية أخرى 

 %9- ( 681) ( 619) %55- ( 220) ( 100) إجمالي النفقات التشغيلية 

الربح التشغيلي/ )الخسارة( )الأرباح قبل خصم  

 الفوائد والضرائب( 
 لا ينطبق ( 114) 89 لا ينطبق ( 83) 1

 %13- 90 79 %28- 24 17 الاستهلاك وإطفاء الدين 

الأرباح قبل خصم الفوائد والضرائب  

 والاستهلاك وإطفاء الدين 
 لا ينطبق ( 26) 168 لا ينطبق ( 60) 19

إجمالي تكلفة التمويل والإيرادات الأخرى/ 

 )التكلفة(، صافي
(22 ) (5) +312% (53 ) (18 ) +192% 

الربح / )الخسارة( قبل خصم الزكاة وضريبة 

 الدخل والعمليات غير المستمرة
 لا ينطبق ( 133) 36 77%- ( 88) ( 21)

 %75+ ( 26) ( 45) %530+ (5) ( 29) زكاة وضريبة دخل 

صافي الربح / )الخسارة( خلال الفترة قبل 

 العمليات غير المستمرة 
(49 ) (92 ) -47% (9 ) (158 ) -94% 

 لا ينطبق ( 13) 6 لا ينطبق ( 12) 6 الخسارة من العمليات غير المستمرة 

 %99- ( 171) ( 3) %59- ( 104) ( 43) صافي الربح/ )الخسارة( خلال الفترة 

 

 

 

 

 

 

 



 بيان صحفي 

   12الصفحة 

 قائمة التدفقات النقدية الموحدة 

 المبالغ بالمليون ريال 
السنة المالية 

2023 

السنة المالية 

2022 
 نسبة الفارق 

 لا ينطبق (146) 43 صافي الربح قبل الزكاة وضريبة الدخل

 %143+ 128 311 التعديلات

 لا ينطبق (18) 353  التعديلاتصافي الدخل قبل الزكاة وبعد 

 %3119+ (6) (200) التغير في بنود رأس المال العامل 

 لا ينطبق (25) 154 النقد المتوفر من )المستخدم في( الأنشطة التشغيلية

 %37+ (25) (35) تكاليف تمويل مدفوعة 

 %45+ (49) (72) مدفوعة   -التزامات منافع نهاية الخدمة للموظفين 

 ا ينطبق (99) 48 صافي النقد المتوفر من )المستخدم في( الأنشطة التشغيلية 

 لا ينطبق 485 (172) صافي النقد المتوفر من )المستخدم في( الأنشطة الاستثمارية 

 %91- (341) (32) )المستخدم في( الأنشطة التمويليةصافي النقد المتوفر من 

 لا ينطبق 44 (156) صافي التغيير في النقد وما في حكمه خلال الفترة 

 %2+ 330 335 7النقد وما في حكمه في بداية الفترة 

 %58- (38) (16) تحويل العملات الأجنبية

 %51- 335 163 6النقد وما في حكمه في نهاية الفترة

 

 

 

 

 

 

 

  إخلاء المسؤولية

 
ً
أنها لا تشكل أو تعتبر جزءا  من أي دعوة أو حافز للدخول في أي نشاط  المعلومات الواردة في هذه الوثيقة هي لأغراض الاستخدام العام فقط ولم يتم التحقق منها بشكل مستقل، كما 

 للشراء أو  
ً
 أو توصية

ً
 أو دعوة

ً
 أو دعوة أو توصية فيما يتعلق بشراء أو حيازة أو بيع أي أوراق مالية خاصة استثماري، ولا تشكل عرضا

ً
الاكتتاب في أي أوراق مالية في المملكة، ولا تمثل عرضا

  بسبيماكو الدوائية.

، ولا ينبغي لأي شخص أو أي كيان قانوني الاعتماد في أي غرض على المعلوما
ً
 أو ضمنيا

ً
ت والآراء الواردة في هذه الوثيقة، أو الاعتماد على ولا تقدم شركة سبيماكو الدوائية أي ضمان، صريحا

   وضوحها أو دقتها أو اكتمالها أو صحتها.

المعلومات المتعلقة بخطط الشركة يات والأعمال. إن  يجوز أن تشتمل هذه الوثيقة على بيانات تمثل "بيانات تطلعية" أو يمكن اعتبارها كذلك فيما يتعلق بالمركز المالي للشركة ونتائج العمل

 من أي دعوة أو حافز للدخول ف
ً
 أو دعوة أو  ونواياها وتوقعاتها وافتراضاتها وأهدافها ومعتقداتها هي لأغراض التعريف فقط، ولا تشكل أو تعتبر جزءا

ً
ي أي نشاط استثماري، ولا تمثل عرضا

 أو دعوة أو توصية فيما يتعلق بشراء أو حيازة أو بيع أي أوراق مالية خاصة بسبيماكو الدوائية.  توصية للشراء أو الاكتتاب في أي أوراق مالية في المملكة،
ً
 ولا تمثل عرضا

 
 بما في ذلك النقد من العمليات غير المستمرة عند الاقتضاء.  7


